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LEGAMOS A 1000 LINEAS!!
Como Presidente de TU EMPRESA, quiero
felicitarte por tu arduo trabajo, por tu pasion y
dedicacion a nuestro proyecto.

Recuerda que el camino hacia el éxito esta
lleno de desafios, pero confio en que tenemos
la capacidad de superarlos juntos. Cada
obstaculo que enfrentamos nos brinda la
oportunidad de crecer, aprender y mejorar.

Me enorgullece ver el progreso que hemos
logrado hasta ahora y confio en que
‘seguiremos alcanzando metas aln mas
grandes Celebremos cada logro, por pequeno
que sea y mantengamos la motivacion vy el

N compromlso en alto.
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Ya sé que con sdlo leer el titulo, tu boca pudo
haber dibujado una mueca, pareciera que ala
gran mayoria de la poblacién, no nos gustan los
procesos, hay un pequerio porcentaje que los
aman, pero son la excepcién (o les facilitan
muchisimo su trabajo, o ganan dinero por ellos).
Desde mi perspectiva, todo tiene procesos, y entre
mds complejo sea el sistema, méas necesarios son.
Piensa en una pequeina empresa familiar, por
ejemplo una tienda de abarrotes de coloniq, si la
sefora que la atiende es la duefia y se muere
repentinamente, la familia o remata todo y cierra
la tienda o busca el guardadito para resurtir que la
sefiora sacaba de caja todas las noches y
escondia muy bien quién sabe dénde, descifra
como guardo los contactos de los proveedores en
su celular (sefor de las papitas, ya encontré al
proveedor de Sabritas) y confian en ellos cuando
quieran ponerse al dia con las cuentas, ya que no
entienden lo escrito en la libreta donde anotaba
estas cosas.

Poco a poco aprenderdan el ritmo para resurtir con
cada proveedor y volverdn a construir una
relacion con ellos, pero... ¢y si la sefiora tuviera
todo anotado claramente y lo hubiera ensefiado a
alguien?

LOS
INEVITABLES
PROCESOS

Esctchalo en

Spotify:

Ahora piensa en algo méas complicado, como
Ciclos. Para llevar un buen control de quién es
recomendado de quién en una comunidad de
mas de 10,000 personas, los beneficios y
comisiones entregados y por entregar, cumplir
las leyes mexicanas de las cooperativas,
tributarias, laborales y un gran etcéteraq,
necesitamos procesos, hecesitamos orden y
documentar cada paso.

Sé que puede sentirse engorroso, pero cada paso
es para cuidarte a ti y cuidar las cooperativas,
que también son tuyas.

Te tengo una propuestq, vive cada paso como un
aprendizaje a ser un mejor cooperativista, o a
estar mejor preparado para apoyar a tus futuros
distribuidores y asociados, vivelo como una parte
del camino a mejorar como lider, si eso deseas,
porque aprender y servir, es el proceso inevitable
para crecer y no solo envejecer, los procesos son
inevitables y la forma en que los vivas hace toda
la diferencia, entonces ¢qué eliges?

Si necesitas apoyo, contdctame whatsapp
3111342188
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En portada
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Hola: Mi historia
Mi nombre es ClaU MBI'S y me siento muy emocionada

por compartirte mi historia como emprendedora.

Mi enfoque principal habia sido desarrollarme como madre con
la responsabilidad de crear personas de bien, responsables y
preparadas para salir adelante en una sociedad que desde hace
anos se veia quebrantada en las oportunidades laborales;
desde mi experiencia, siempre obtuve puestos con sueldos
bajos con diferentes funciones para lograr elevar el sueldo, sin
embargo, nunca sucedio, las responsabilidades se volvian mas
altas por el mismo sueldo. Al acercarme a mis 40 anos, decidi
enfocarme en mis estudios profesionales, pensando que eso
me daria la libertad financiera que tantos mexicanos buscamos;
porque para eso nos educaron, prepararte para la vida con
estudios y encontrar un “buen” trabajo que te remunere para
vivir la vida de tus suenos.

En este inter conoci las redes de mercado, una
manera de hacer negocios en comunidad,

. haciendo sinergia con otras personas con el
g mismo objetivo y ademas, puedes trabajar desde
\ [ casa, en tus redes sociales y de manera
colaborativa con personas de otras ciudades y
paises conectando con tus mismos ideales de
ayuda.

Al encontrarme con Ciclos Mavil, lleno mis
expectativas al 1000% porque es una empresa
mexicana, que busca ayudar a las familias
mexicanas con infraestructura mexicana!! ;qué
es esto?, jque estamos creando la mayor red de
negocios sélida que comienza desde México! y

Yo soy Ciclos Movil que vislumbra a ser una red internacional en muy
y hoy me conecto pocos meses, porque en sus escasos CUATRO
3 |a colectividad meses de trabajo llevamos mas de MIL LINEAS

' activadas.

AMO las redes de mercadeo, el trabajo en equipo, el trabajo por
medio de redes digitales y con conexidn personal, esto me lo ha
brindado Ciclos Mavil y, ademas, me ha permitido acercarme a

e personas con la misma vision disruptiva para hacer negocios,
Spotify para aprender y trabajar con ellas.



https://open.spotify.com/episode/3vDoUmrNfHGPTG8vsMn1H7?si=88797da4e2994172
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UNA HISTORIA
DE EXITO

En Bahia Nayarit nos sentimos
muy complacidos por nuestro
quinto aniversario de la
Constitucion ante notario de
nuestra empresa, tenemos
presencia a nivel nacional,
contratos firmados en los
diferentes Estados, méas de 200
familias nos han brindado su
confianza, misma que hemos
recompensado con resultados,
entregando beneficios que
contribuyen a mejorar las
finanzas personales o familiares.

Invierte

Contamos con clientes que tienen su programa para el

retiro, algunos han convertido bienes muebles o ESscﬁchan en
inmuebles en capital de inversion para colocarlo a potify

generar rendimientos con nuestra empresaq, lo cual es un
gran orgullo y entendemos la gran responsabilidad que
representa, por lo que gestionamos con gran integridad
sus capitales, llevando una sana gestion del riesgo. En
Bahia Nayarit tenemos la capacidad de poder fluir con la
tendencia del mercado de valores, por eso operamos
exclusivamente Bolsa de Valores de Nueva York, ahi
podemos aprovechar para establecer inversiones no
solamente cuando el precio de los activos sube, sino
también de manera inteligente capitalizar las tendencias
a la baja de los precios del activo en inversion, de esa
forma se lograron muy buenos beneficios en el ailo 2022,
mientras que los indices de las bolsas no tuvieron
ganancias. Nuestra cartera de inversiones o portafolio se
va actualizando todos los dias, de esa forma

mantenemos un nivel de riesgo muy bajo, lo que permite M ig u el N avarro

brindar la certeza para nuestros clientes.
_;-‘ sl



https://open.spotify.com/episode/5cUDmRc6jG8rVvdRkQZWAw?si=4aff94811bf24a1f
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derivados del capital que se pacte en el W -CLOILCECEEEREIER LR SIEEE NG
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Como responsable
del equipo de
traders, detallo la
forma en que
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de capital que se
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nuestros clientes pesos gestionamos el
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instrumentos 7R 7 & . portafolio de

exclusivamente en inversiones se
Bolsa de Valores actualiza todos los
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rendimiento la tendencia del
cuenta con un acumulado al
mercado,

equipo fuerte de [RibiEiitZiEele) i1

traders profesmnales 1 operamos so6lo Bolsa de Nueva York
DV S TSGR oL LI ERELT Ol porque nos permite sin restriccion
personal de la propia empresa, quienes G|l TR {eTyy oI =1y Nel ol (AT (e [@ [T
conformamos un portafolio de inversiones, [ Clyle gl le [ oTe [[EN (e M To] [eTeTe [ @ o] o LT fo T [oTp -1
el cual esta distribuido en instrumentos B eleT{cKe o[ Tedy 1ol TR [ (VIO RET
tanto de renta fija, como de renta variable, B\CIEelaN 1o LR el =Tl (oM ele]y s o X=T[T53T o] [
se tiene muy bien respaldada y equilibrada BRI R=IRLop iRV [oTe R (VX6 1o [o[fe [o o N [0
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el porcentaje que se tiene en compromiso ® »
e i iQuieres saber mas?

con los contratos de nuestros clientes, de
322 111 2535

esa forma se protege el flujo de capitales.
= 322 151 3513

mensual

Escilichalo en

Spotify:
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Escuchalo t.an
Spotify:

Martha

Saucedo

Yo pI’OSpCCtO a las personas que no conozco,

que nunca he visto, que no son mis amistades,
amigos ni conocidos, y me ha dado resultado,
entablo un pequefio didlogo dependiendo de las
circunstancias y siempre con muy buena actitud,
no me Importa si no los conocia antes, y asi, en
caliente como yo digo les tiro el rollo y he
tenido la suerte que la mayoria de los directos
de mi red asi los contacté, es una manera natural
ya que siempre he sido una persona muy abierta
muy espontdnea me gusta entablar conversacion
con la gente, de hecho la mayor parte de mi
pﬁblico como artista es gente que no CONOzco,

»: 3 : -y sin embargo interactuo con ellos de manera

WS 2 ,
} MOVII =5 Tl Sy | inmediatay eso me ha dado facilidad de poder
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:Hola, qué tal! rapido y ese es el resultado que he tenido, me

te saluda Martha Saucedo desde la ciudad de Durango,
burango. :Prospecta en frio.

encanta la telefonia mévil y como negocio es
espectacular, quisiera que todos vieran lo que

yo veo y tengo el deseo de poder trasmitirle a la

pero en caliente! gente esa vision del gran potencial que esto
Esta frase es muy personal, hablando dias anteriores con significa para todos los mexicanos y sé que esto
nuestro presidente Raul Estrada me decia... es que tu nos va a dar grandes oportunidades en nuestra
prospectas en frio, y yo le digo, en frio si, pero en caliente, economia.
para mi es mas acertado decir que prospecto en caliente Voy enfocada a mil personas directas en un afio,
que en frio, ustedes las personas que conocen de y todos los dias estoy trabajando enelloy
multiniveles saben que coloquialmente asi se dice, siempre planeando un dia de trabajo, hago mi
prospectar en frio a una persona que no conoces con laque lista de prospectos y de lugares que voy a
nunca has tenido comunicacion, que te encuentras en un visitar.
supermercado, en la calle, eso es prospectar en frio,yen  Noseestresen en pensar... qué le voy adeciro
realidad para mi es prospectar en caliente y es ahi donde ~ como lo voy a abordar o convencer, tu acércate
diferimos de lo que se quiere decir con esa frase con esa persona y de una manera natural asi
multinivelera. como eres compartele la vision del negocio y

Veras que ese prospecto en frio en caliente te
dird que si.... saludos desde Durango


https://open.spotify.com/episode/0o78m0jqDALORhXOb1kwGz?si=49b8a34cdf7d4c39




Esctchalo en

Spotify:

Por supuesto que no me funciona.
Les comento el porqué.

Cuando me indicaban primero en la
escuela y después en el trabajo, que
tenia que realizar

alguna tareaq, proyecto, una
actividad en equipo, rayos, era lo
mads tormentoso que me

pudiera pasar. ¢Porqué? Porque me
enfrentaba la mayoria de las veces,
a lidiar con

personas que yo no escogia sino
que me las asignaban. Entonces
empezaba mi calvario.

Clasico, no todos los integrantes del
equipo trabajaban a Ml ritmo, tenia
la mania de ser

perfeccionista.

No todos pensaban como yo, que las
cosas eran apremiantes e
importantes por tanto

debiamos esmerarnos en sacar la
maxima calificacion u obtener un
trabajo perfecto, de

excelencia.

Al final, obviamente, terminaba
realizando la mayor parte del
trabajo yo misma, con sus

I6gicas consecuencias. Trabajaba
mads horas, me cansaba mas tanto
intelectual como

fisicamente. Y el resultado para
todos era el mismo. Por tanto, he ahi
mi pensamiento de

que trabajar en equipo, No funciona.
Y llega a mi vida la Cooperativa
Ciclos, me doy cuenta que mi
pensamiento es cierto!!!.

Como??? Porque entendi que No
todas las personas tienen los
mismos intereses. No

todas las personas piensan como
yo, acerca de lo que es importante o
apremiante en la

vida.

No todas las personas quieren
mejorar su calidad de vida y es
respetable, a pesar de

que hay un camino mas sencilloy
eficaz para obtenerla de manera
feliz y relajada.

Entonces, con personas con ideas
discordantes No funciona trabajar
en equipo.

Me quedo claro lo erroneo de mi
pensamiento. Porque lo que hay
que hacer en general,

sobre todo en la Cooperativa
Ciclos, es trabajar Si en equipo, no
como el llanero solitario.

Trabajar no con perfeccion sino
con armonia y entusiasmo, no con
cualquier persona sino

con aquellas que tengan el mismo
interés que uno, de crecer no sélo
econémicamente,

sino también como ser. Y entonces

si o si, los resultados seran
increibles, porque por

personas afloraran con el fin de
poder alcanzar ese

objetivo en comun. Claro esté con
sus respectivos bemoles que
nunca faltan, pero que son

mas faciles de subsanar.

ende, las cualidades de ese tipo de

TRABAR EN EQUIPO NO FUNCIONA!!!

En CONCLUSION, entendi que el
trabajo en equipo, como es bien
sabido, FUNCIONA
perfectamente porque vale més
el esfuerzo de 100 haciendo poco,
que el de 1solo

haciendo mucho. Porque nadie
es mejor que todos juntos.

Soy Abigail Romero, asociada y
Embajadora de la Cooperativa en
la ciudad de Puebla

donde radico. Con gusto tienen a
una amiga que los apoyara
cuando asi lo deseen, a qué
creen? A trabajar en equipo en la
Cooperativa Ciclos.

Un gran abrazo!!!
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